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Дата проведения: 4-5 августа 2022 г. 

Место проведения: ХАНГАЛАССКИЙ УЛУС, ПОКРОВСКИЙ ТРАКТ, 49 КМ., 
ТУРИСТИЧЕСКИЙ КОМПЛЕКС «ОРТО ДОЙДУ»

Организатор: Клуб расширения бизнеса Якутии (Семенова Н.В.)

При поддержке: ТОРГОВО-ПРОМЫШЛЕННОЙ ПАЛАТЫ  
РЕСПУБЛИКИ САХА (ЯКУТИЯ) (Богословская М.О.)

Официальный 
организатор: 

АНО «Орто Дойду» (Андреева М.М.), 
Консалтинговый центр «Фокус-ПРО» (Жиркова Л.Д.)

ЦЕЛЬ конференции: 
Предприниматели Якутии, использующие современные 

технологии управления бизнесом для успешного  
развития экономики Республики Саха (Якутия)

Программа 
Бизнес конференции

Время Мероприятие Место 
проведения

3 АВГУСТА 2022 ЧЕТВЕРГ

18:00-20:00 Заезд и размещение участников в палаточном городке
ТУР.КОМПЛЕКС 
«ОРТО ДОЙДУ»

20:00-22:00 Регистрация участников, свободное общение
РЕСТОРАН 

«ОРТО ДОЙДУ»

23:00 Отбой

4 АВГУСТА 2022 ПЯТНИЦА
07:00 Подъем, утренние процедуры

07:30-08:00 Зарядка 
Григорий Мочкин, 
владелец сети Фитнес залов «Idol Gym»,  
первый сертифицированный тренер по 
Кроссфиту в Якутии CrossFit Level 2 Trainer.

ОТКРЫТАЯ 
ПЛОЩАДКА

08:00-09:10 Завтрак НАВЕС
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09:30–10:00 Открытие конференции
Приветственное слово: 

1. От имени Клуба расширения бизнеса Якутии:
Семенова Нина Васильевна, 
Председатель Клуба расширения бизнеса 
Якутии, владелец сети канцелярских магазинов 
«Азбука».

Андреева Марианна Матвеевна, 
Депутат Якутской городской Думы,  
член Координационного совета  
по предпринимательству при Главе Республики 
Саха (Якутия) (Ил Дархан), совладелец 
Компании ОРТОДОЙДУ.

2. Ханды Тимур Юрьевич, 
Министр предпринимательства, торговли и 
туризма Республики Саха (Якутия). 

3. Богословская Марина Олеговна, 
Президент Торгово-промышленной палаты 
Республики Саха (Якутия).

БОЛЬШАЯ 
СЦЕНА

10:00–11:30 ТЕМА: «ЗОЛОТЫЕ ИНСТРУМЕНТЫ 
РУКОВОДИТЕЛЯ. Как стать большой 
компанией и не надорваться?!!»
Спикер: Евгения Галяева, Компания «Центр 
успешных решений», г.Москва, Владелец 
компании, эксперт в области настройки системы 
управления компании.

Что делать, если: 
-- Предыдущие попытки расширить компанию оказались неудач-

ными
-- Чувствуется хроническая усталость и выгорание от работы
-- Мысли об увеличении продаж или производства вызывают «го-

ловную боль»
-- Все время на работе и все равно ощущается острая нехватка 

времени для решения проблем и организации процессов.
-- Некому делегировать, кроме меня никто не сделает лучше
-- Сложность в поиске правильных людей, которым можно доверять
-- Недостаток времени на обучение
-- Страх потери контроля над бизнесом, снижения качества и по-

тери репутации компании 
-- Беспокойство по поводу выхода за пределы своей зоны комфор-

та.

БОЛЬШАЯ 
СЦЕНА
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Какие вопросы будут раскрыты в выступлении:
-- 3 ключевые привычки успешных предпринимателей. Как сохра-

нять вдохновение и энергию в бизнесе? Управление стрессом и 
поддержание мотивации в кризисных ситуациях.

-- Как начать масштабировать бизнес без потери качества и ре-
путации?

-- Как видеть и преодолевать риски, связанные с развитием биз-
неса?

-- Основные инструменты управления, которыми должен владеть 
каждый руководитель.

-- Топ 3 совета для эффективного делегирования задач
-- Правильные шаги по решению проблем с перегрузкой Владель-

ца и проблемой «кроме меня никто не сделает».
-- Рост ответственности и профессионализма руководителей в 

компании.
-- Функционал и мотивация всех основных руководителей в компа-

нии.
-- Какие метрики использовать для измерения успеха бизнеса?
-- Технология оценки эффективности бизнеса и принятия решений 

на основе показателей
-- Как вытащить свое внимание из операционки и начать правиль-

но делегировать, чтобы дела начинали делаться?
-- Как сделать свою компанию системной, чтобы она стала расши-

ряться самостоятельно?
Участники семинара получат:

-- Презентация с выступления с конкретными решениями.
-- Гайд с описанием личностных качеств успешного Руководителя
-- Только для участников конференции в Якутии специальная скид-

ка 12% на онлайн Марафон «ЗОЛОТЫЕ ИНСТРУМЕНТЫ РУКОВО-
ДИТЕЛЯ», который стартует в начале октября при регистрации в 
августе.

11:30–13:00 Тема: «РАБОЧИЕ ФИШКИ ДЛЯ ВЗРЫВНОГО 
РОСТА: КАК ПРОДАВАТЬ МНОГО И ДОРОГО?» 
Спикер: Рашит Каримов, международный 
бизнес-тренер по мотивации персонала 
и увеличению продаж, г. Санкт-Петербург, 
кандидат педагогических наук, эксперт по 
раскрытию потенциала лидеров и продавцов, 
автор 39 статей в российских и зарубежных 

изданиях по управлению и обучению. Почетный спикер «Центра 
развития и поддержки предпринимателей г. Санкт-Петербурга».

-- Фатальные ошибки в управлении командой.
-- Упущенный элемент в систематизации бизнеса.
-- Как побудить себя и сотрудников работать более эффективно?
-- Чему учить и что требовать от продавцов для непрерывно расту-

щего дохода?
ПОЛУЧИТЕ: Презентация (более 50 страниц), чек-лист.

БОЛЬШАЯ 
СЦЕНА

13:00–13:15 Общее фотографирование,
Алексей Павлов, 
фотограф конференции,
создатель и владелец  
Креативной студии «Пространство»

БОЛЬШАЯ 
СЦЕНА
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Видеография конференции 
Максим Тихонов - @gelixmax
блогер, YouTube-канал «Итэ5эй»

РАБОТА ПО ОТДЕЛЕНИЯМ с 14:30–20:00

13:15–14:25 Обед 

РАБОТА ПО ОТДЕЛЕНИЯМ    4.08.22 с 14:30 до 20:00, 6.08.22 с 9:30 до 13:30

СЕКЦИЯ 1 «Владельцы. Актуальные вопросы»

4.08.2023
14:30-20:00

5.08.2023
9:30-13:30

Мозговой штурм: «Эффективное 
сотрудничество госорганов, ТПП и 
бизнеса для быстрого роста экономики. 
Новые подходы в решении задач – 
ориентация на внешний рынок, быстрый 
рост. Разговор без галстуков» 
Спикеры: 
Тимур Ханды, 
Эксперт, Министр предпринимательства, 
торговли и туризма Республики Саха.
Марина Богословская, 
Президент Торгово-промышленной палаты 
Республики Саха (Якутия).

Онлайн трансляция Мозгового штурма для желающих (отправье 
сообщение через сайт и мы отправим ссылку на трансляцию)

Тема: «Бизнес и современный рынок. 
Откровенный разговор. Вопросы и 
ответы»
Спикер: Вячеслав Нестеров, основатель 
Производственной компании НХЗ Групп.

Тема: «Как строить бизнес с семьей  
и в партнерстве»
Спикер: Джулустан Тобун, основатель 
консалтингового центра «Focus Pro»  
(через бизнес-сопровождение прошли более 
450 якутских предприятий с суммарным годовым 
оборотом более 35 млрд. руб), совладелец 
группы магазинов Табун (6 магазинов, 100 
сотрудников). 

-- Как строить бизнес в партнерстве с друзьями и близкими (жена, 
муж, дети, родственники) так, чтобы не испортить отношения,  
а наоборот укрепить.

-- Джулустан расскажет свой опыт рабочего взаимоотношения с 
родителями и партнерами. 

-- 5 вариантов как эффективно развивать бизнес в партнерстве. 
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Тема: «ПОЧЕМУ СЕЙЧАС НЕ РАБОТАЕТ 
БОЛЬШИНСТВО МОТИВАЦИОННЫХ (И ДРУГИХ) 
СИСТЕМ? КТО ВИНОВАТ И ЧТО ДЕЛАТЬ?» 
Спикер: Рашит Каримов, международный 
бизнес-тренер по мотивации персонала и 
увеличению продаж, Кандидат педагогических 
наук, эксперт по раскрытию потенциала 
лидеров и продавцов, автор 39 статей 
в российских и зарубежных изданиях 
по управлению и обучению. Почетный 
спикер «Центра развития и поддержки 
предпринимателей г. Санкт-Петербурга». 

Вы узнаете:
-- Что изменилось за последний год и как это отражается в пер-

спективе будущего.
-- От чего на самом деле зависит авторитет лидера?
-- Как убирать инертность и создавать энтузиазм и интерес к ра-

боте.
ПОЛУЧИТЕ: Презентация (50 страниц), чек-лист «Идеальное поло-
жение дел в вашем бизнесе».

Тема: «Клуб расширения бизнеса Якутии»: 
Что такое Якутск–Сингапур?  
Ставить цели и достигать их –  
залог успеха бизнеса»
Спикеры: 
Нина Семенова, владелец сети канцелярских 
магазинов «Азбука», Председатель Клуба. 
Марианна Андреева, совладелец Компаний 
«Орто Дойду», член Совета Клуба.

Тема: «Команда профессионалов, где 
каждый сотрудник вкладывает свои 
силы в развитие компании: Мотивация, 
сплочение, развитие. Опыт владельца 
компании»
Спикер: Георгий Карамзин, создатель и 
владелец Группы компаний «Утум+», основанной 
в 2001 году.

Тема: «Как убрать хаос и беспокойство 
в отношении финансов, с помощью 10 
основных отчетов, которые ежемесячно 
должен получать владелец»
Спикер: Дина Фролова, Компания «ПРОФИТ», 
г. Санкт-Петербург, бизнес-коуч, эксперт в 
области управления финансами и по работе с 
ассортиментом и ценообразованием. Один из 
разработчиков программы «ProfitJet».

Вы узнаете:  
-- Какие ошибки допускает владелец, не имея полной финансовой 

картины.
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-- Что дает управленческая отчетность владельцу компании - Ка-
кие 2 сводки увеличивают доход компании. 

-- Как владельцу быть уверенным в том, что расходы в компании не 
уходят в песок, а удваивают вложения. 

-- Как не создать дефицит или профицит сотрудников в компа- 
нии. 

-- Основные шаги к финансовому процветанию 

ПОЛУЧИТЕ: презентацию не менее 10 листов

Секция 2 
«МАРКЕТИНГ, ПРОДАЖИ, PR, РАСШИРЕНИЕ»

4.08.2023
14:30-20:00

5.08.2023
9:30-13:30

ТЕМА: «ЭТИКА, ЭСТЕТИКА 
и ЭФФЕКТИВНОСТЬ. Три мощных рычага 
для неограниченного роста дохода»
Спикер: Евгения Галяева, 
Компания «Центр успешных решений», 
г.Москва, Владелец компании, эксперт  
в области настройки системы управления 
компании.

Что делать, если:
-- Отсутствие достаточного количества клиентов и продаж.
-- Низкая конверсия сайта или онлайн-магазина.
-- Недостаточная эффективность маркетинговых кампаний и ре-

кламы, дорогая реклама.
-- Недостаточные навыки в управлении и мотивации продажной 

команды.
-- Недостаточно высокая лояльность клиентов или отсутствие по-

вторных покупок.
-- Высокая конкуренция на рынке.

Какие вопросы будут раскрыты в выступлении:
-- 5 основных принципов этики в бизнесе, которые напрямую вли-

яют на доход компании.
-- Как повысить заинтересованность в продаже абсолютно у каж-

дого сотрудника компании?
-- Как эстетика влияет на успех в бизнесе и помогает привлекать 

больше клиентов?
-- Как эстетика в офисе влияет на производительность сотрудни-

ков?
-- Роль эстетики в создании успешного бренда.
-- Как правильное оформление упаковки продукта может повысить 

ценность продукта и увеличить продажи?
-- Как правильный дизайн помогает улучшить работу социальных 

сетей?
-- Как найти источники вдохновения для новых проектов.
-- 5 способов повысить эффективность продаж в бизнесе.
-- Как развитие профессиональных навыков сотрудников влияет 

на рост дохода компании и успех бизнеса?
-- Как эффективные деловые отношения с партнерами компании 

влияют на успех бизнеса?

Участники семинара получат:
-- Презентация с выступления с конкретными решениями.
-- Описание должности и систему мотивации для должности 

МАРКЕТОЛОГ и PR-менеджер.
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Тема: «4 шага к построению 
эффективной воронки продаж. 
Маркетинг. Продажи. PR. Расширение. 
Из опыта компании "ТКД"  
и "Сырный папа"»
Спикер: Ольга Шерстянникова,  
основатель и владелец крупнейшей 
торговой сети «ТКД», «Сырный папа» с тремя 
направлениями опт, розница, построение 
торговых агентских сетей. Компания создана  
в 2011 году, опыт управления более 20 лет. 

Тема: «Использование личного  
бренда руководителя для узнаваемости  
и стремительного роста компании.  
Что работает и что не работает? 
Откровения владельца»
Спикер: Нюргун Ефремов,  
генеральный директор  
Компании «Ваш юрист».

Тема: «Личный бренд как инструмент 
продаж. Почему люди с благоприятной 
репутацией могут рассчитывать  
на более высокую прибыль?»
Спикер: Яна Угарова,  
основатель журнала «Журфикс», сайта  
jour-ykt.ru, ведущая YouTube-канала 
«ЯУгарова», общественный деятель.

ТЕМА: «ТОЧНАЯ ТЕХНОЛОГИЯ ПРОДАЖИ 
КЛИЕНТАМ. КАК «РАСТИТЬ» ПРОДАЖИ 
ПРАВИЛЬНО НАПИСАННЫМИ  
РЕГЛАМЕНТАМИ»
Спикер: Игорь Мальцев,  
владелец, генеральный директор Компании 
«Система растущих продаж», г. Москва, 
консультант СКОЛКОВО, его клиенты  
растут в продажах до 800%.

Вы узнаете: 
-- Что такое технология
-- Как правильно сделать воронку продаж.
-- Технология покупки клиентом.
-- Технология продажи клиенту.
-- Четыре типа клиентов.
-- Система касаний - для чего нужна.
-- Алгоритм написания продающего регламента с чек листом и 

скриптом.

Получите: 
-- презентацию на  50 страницах
-- пример правильно написанного регламента.
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 Тема: «Эффективная реклама в соц.сетях, 
платные и бесплатные инструменты 
продвижения. Практический опыт 
профессионала»
Спикер: Мария Столярчик, предприниматель, 
владелец кондитерской «Кондитерская Марии 
Столярчик», популярный блогер. 

Тема: «Миссия и ценности компании: 
зачем нужна и как сформулировать? 
Практический опыт владельца 
прошедшего путь с нуля до компании 
работающих в двух странах»
Спикер: Екатерина Ероскумова,  
учредитель международной сети лицензиро-
ванных детских садов «Беби Сити» (7 в Якутске 

и 1 в Алматы), опытный руководитель с 15 летним стажем.

СЕКЦИЯ 3 «ПЕРСОНАЛ, МОТИВАЦИЯ,  
ИГРЫ ДЛЯ ПОВЫШЕНИЯ ПРОДАЖ, ЛУЧШИЙ СЕРВИС»

4.08.2023
14:30-20:00

5.08.2023
9:30-13:30

Тема: «Развитие компании через обучение. 
Чему и как надо учить сотрудников? 
Обмен опытом на примере создания 
международной команды от учредителя» 
Спикер: Елена Попова, 
основатель I Speak English, автор методики по 
управлению деньгами, бизнес- консультант.

Тема: «Достижение высоких результатов 
посредством игр в компании.  
Как мотивировать на карьерный рост?  
На примере КПК "Аргыскредит"» 
Спикер: Ольга Прокопьева,  
Председатель Правления КПК «ЦФС 
«Аргыскредит», 11 филиалов по Республике Саха. 
Работаем с 2014 года, чтобы у каждого жителя в 
Республике была цель. 

Тема: «ЧЕТЫРНАДЦАТЬ ФАКТОРОВ 
МОТИВАЦИИ ПЕРСОНАЛА ДЛЯ РАЗВИТИЯ 
БИЗНЕСА» 
Спикер: Игорь Мальцев, владелец, 
генеральный директор Компании «Система 
растущих продаж», г.Москва, консультант 
СКОЛКОВО, его клиенты растут в продажах  
до 800%.

Вы узнаете: 
-- Что такое мотивация 
-- Два вида мотивации
-- Корпоративный кодекс. Его влияние на мотивацию.
-- 14 факторов мотивации сотрудников в компании.

Получите: 
-- Презентацию на 30 страницах
-- Пример корпоративного кодекса компании.
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Тренинг 2х-часовой  
для руководителей отдела продаж  
и начинающих предпринимателей  
«От постановки плана до зарплаты 
продажников и их мотивация. 
Практические наработки» 
Спикер: Лина Жиркова, соучредитель 
консалтингового центра «ФокусПро»,  
бизнес-консультант (сфера от розничных 
магазинов до строительных компаний),  
за 2 месяца построила 5 отделов  
продаж. 

Вы узнаете: 
-- пошаговую методику построения отдела продаж с нуля в новом 

бизнесе или в новом направлении для действующих бизнесов. 
-- секреты мастерства управления в перераспределении функций 

по способностям продавцов.

Тема: «КАК ДОСТИГАТЬ ВЫСОКИХ 
РЕЗУЛЬТАТОВ С ОБЫЧНЫМИ,  
«НЕЗВЕЗДНЫМИ» СОТРУДНИКАМИ?»
Спикер: Рашит Каримов,  
международный бизнес-тренер по мотивации 
персонала и увеличению продаж,  
г. Санкт-Петербурга кандидат педагогических 
наук, эксперт по раскрытию потенциала 
лидеров и продавцов, автор 39 статей 
в российских и зарубежных изданиях 
по управлению и обучению. Почетный 
спикер «Центра развития и поддержки 
предпринимателей г. Санкт-Петербурга». 

Вы узнаете:
-- Как убирать остановки и барьеры на пути к целям компании?
-- Как управлять персоналом и продажами? 

    (Из опыта 2023 года).
-- Создание команды, заточенной на результат.

ПОЛУЧИТЕ: 
-- Презентация (50 страниц), 
-- чек-лист «Показатели нужных вам сотрудников». 

Тема: «Партнерство, как модель 
масштабирования бизнеса.  
Как построить партнерство  
с ключевыми сотрудниками  
для развития бизнеса? Опыт 
соучредителя»
Спикер: Мария Егорова,  
бизнесмен, коуч-наставник,  
директор «Шашлыкофф», г.Якутск,  
соучредитель проектов: «РекаОзероЛес», 
«Шпинат&Мясо»,«Синнабон»,  
сети кафе «Дейли» и др. 
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Тема: «Как  передать управление 
компанией  исполнительному директору 
и сделать его сопартнером компании? 
Какими чертами он должен обладать? 
Обмен опытом от профессионалов, 
прошедших этот путь»
Спикеры: Татьяна Тымырова, Соучредитель 
ресторанного холдинга А.Скрипина, основатель 
сети кондитерской «Сладкие мечты», 
Председатель  «Ассоциации гостеприимства 
Якутии», бизнес-наставник.
Туяра Макарова, Генеральный директор  
ООО «Оздоровительный центр «Канти»,  
прошла путь  от специалиста до совладельца.

СЕКЦИЯ 4 «ФИНАНСЫ, ФИНАНСОВОЕ ПЛАНИРОВАНИЕ,  
СТАТИСТИКИ, КРЕДИТЫ, ОПЛАТА ТРУДА»

4.08.2023
14:30-20:00

5.08.2023
9:30-13:30

Тема: «Как построить систему 
распределения доходов компании между 
владельцем бизнеса и ТОПами, чтобы был 
интерес к росту и к увеличению прибыли. 
Новый взгляд на экономику предприятия. 
Практический кейс группы компаний 
Верона»
Спикер: Дьулустан Пермяков, Соучредитель 
мебельной компании  «Верона» и интерьер 
студии «Проект V», бизнес-архитектор. 

Тема: «Как нанимать, ставить на пост  
и правильно финансово мотивировать 
будущих директоров компании»
Спикер: Дина Фролова, Компания «ПРОФИТ», 
г. Санкт-Петербург, бизнес-коуч, эксперт  
в области управления финансами и по работе  
с ассортиментом и ценообразованием. Один  
из разработчиков программы «ProfitJet».

Вы узнаете:
-- Основные вопросы, которые надо задавать будущим директо-

рам при найме, чтобы не терять зря время. энергию и деньги.
-- Как вырастить эффективных директоров и создать команду ли-

деров. 
-- Какими качествами должен обладать директор компании, чтобы 

добиваться роста показателей. 
-- Какая система мотивации может быть у руководителей и дирек-

торов.
ПОЛУЧИТЕ: презентацию не менее 10 листов

Тема: «Финансовые инструменты 
Сбербанка, которые помогают бизнесу 
расти и развиваться. Меры поддержки 
бизнеса от государства и Сбера»
Спикер: Светлана Романова, начальник 
отдела организации кредитования клиентов 
малого бизнеса Управления продаж малому 
бизнесу. 
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Тема: «Финансы и стрессоустойчивость 
лидера»
Спикер – СПЕЦИАЛЬНЫЙ ГОСТЬ: 
Александр Москаленко, г.Калининград, 
Экономист, владелец Компания «Центр 
обучения персонала «Намерение», консультант 
по управлению с 20 летним стажем, бывший 
военный летчик-инженер, кандидат наук.

Вы узнаете:
- успешные действия и ошибки предпринимателей в бизнесе, 
- Как не «сгореть» на своей любимой работе, 
- Финансовая Стрессоустойчивость владельца, как её достичь
- Секреты подготовки Преемника бизнеса. 
Получите: Презентацию (10 страниц), и много озарений, которые 
принесут повышение качества жизни предпринимателя

Тема: «Финансовое планирование и 
управленческий учет. Практические 
советы опытного руководителя»
Спикер: Любовь Макарова,  
Директор ресторанно-производственной 
компании А.Скрипина. Сеть кондитерских-
пекарен «Сладкие мечты», рестораны  
«панда и журавль», «Вок-кафе».

Тема: «Эзотерика для бизнеса. 
Индивидуальная денежная  
стратегия по дате рождения,  
дому и офису» 
Спикер: София Булчукей, главный 
редактор Сетевого издания «SakhaLife», 
путешественница, инвестор, эксперт  
по Васту и нумерологии.

ТЕМА: «ВЛАДЕЛЕЦ и ДИРЕКТОР:  
партнеры или конкуренты?!  
Как распределить функционал  
и ответственность за финансовые 
показатели между двумя  
ТОП-руководителями компании,  
чтобы достичь МАКСИМАЛЬНОЙ  
ПРИБЫЛИ»
Спикер: Евгения Галяева, Компания «Центр 
успешных решений», г.Москва, Владелец ком-
пании, эксперт в области настройки системы 
управления компании.

Что делать, если:
-- Отсутствие финансовой прозрачности и непонимание реально-

го финансового состояния компании.
-- Перегрузка кредитами и просроченными долгами перед по-

ставщиками и сотрудниками
-- Ограниченные финансовые ресурсы для развития и расшире-

ния бизнеса.
-- Неэффективное управление финансами, расходы больше чем 

доходы. 
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-- Растущая конкуренция и стремление снизить цены
-- Негативное влияние внешних факторов, таких как экономиче-

ские кризисы или изменения в законодательстве, на финансовые 
показатели.

-- Недостаточная финансовая осведомленность и компетенция, 
что приводит к тому, что управленческие решения принимаются 
«вслепую»,Непонимание работы бухгалтерии.

Какие вопросы будут раскрыты в выступлении:
-- Основные инструменты финансовой грамотности для каждого 

руководителя.
-- Функционал в области управления финансами и финансовые 

показатели, которые должен контролировать Владелец.
-- Функционал в области управления  финансами и финансовые 

показатели, которые должен контролировать Директор.
-- Правильные шаги по решению проблем с кассовыми разрывами 

и просроченными долгами.
-- Рост заинтересованности персонала в финансовых результатах 

компании.
-- Функционал и мотивация Владельца, Директора и специали-

стов в области управления финансами.
-- Как правильно построить план продаж и план по прибыли?
-- Как разделить личные финансы и деньги компании?
-- Как просто навести порядок в бухгалтерии, чтобы перестать бо-

яться налоговых проверок?
Участники семинара получат:

-- Презентация с выступления с конкретными решениями.
-- Описание должности и систему мотивации для должности ВЛА-

ДЕЛЕЦ и ДИРЕКТОР
-- Только для участников конференции в Якутии специальная скид-

ка 10% на офлайн Практикум «Как управлять ФИНАНСАМИ, чтобы 
создавать растущую ПРИБЫЛЬ», который стартует в конце сен-
тября при регистрации в августе.

20:00-23:00 Вечер ДРУЖБЫ. 
Ужин. 
Ведущая - Яна Угарова!!!

Навес

23:00 Отбой Палаточный 
городок

5 августа 2023 СУББОТА
07:00 Подъем, утренние процедуры	

07:30-08:00 Зарядка
Григорий Мочкин, владелец сети Фитнес 
залов «Idol Gym», первый сертифицированный 
тренер по Кроссфиту в Якутии CrossFit Level 2 
Trainer.

ОТКРЫТАЯ 
ПЛОЩАДКА

08:00-09:20 Завтрак НАВЕС
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РАБОТА ПО ОТДЕЛЕНИЯМ с 9:30 -13:30

13:30-14:50 обед НАВЕС

15:00-16:20 Тема: «КАК УВЕЛИЧИТЬ ДОХОД КОМПАНИИ, 
ПОДНЯВ ЭФФЕКТИВНОСТЬ СОТРУДНИКОВ 
ОТДЕЛА ПРОДАЖ?»
Спикер: Игорь Мальцев, 
Владелец, Генеральный директор Компании 
«Система растущих продаж», г.Москва, 
консультант СКОЛКОВО, его клиенты растут  
в продажах до 800%. 

Вы узнаете:
- 2 подхода к построению отдела продаж
- Законы продаж: 
               - Закон изменений                 - Закон 3-х шагов
               - Закон понимания                 - Закон 2-х точек
               - Закон делегирования         - Закон результата
               - Закон облома                       - Закон энергии
               - Закон деградации

-- Формула дохода
-- Два способа увеличения продаж
-- Треугольник боли собственника
-- Восемь главных инструментов отдела продаж
-- Три части рынка
-- Как внедрять изменения в отдел продаж
-- Вертикаль управления отделом продаж от Владельца до менед-

жера
-- Основные функции РОПа
-- Три самых главных обязанности РОПа, впрямую влияющие на 

доход компании.
ПОЛУЧИТЕ: презентация на  100 слайдов.

БОЛЬШАЯ 
СЦЕНА

16:30-17:50 Тема: «7 основных задач владельца, 
которые выведут бизнес на новый 
финансовый уровень и увеличат доход в 
2 раза»
Спикер: Дина Фролова, Компания «ПРОФИТ», 
г. Санкт-Петербург, бизнес-коуч, эксперт в 
области управления финансами и по работе с 
ассортиментом и ценообразованием. Один из 
разработчиков программы «ProfitJet».

Вы узнаете: 
-- Как владельцу выйти из рутины  
-- С чего начать грамотный взлет компании 
-- Почему владелец должен понимать уровень необходимости ком-

пании. 
-- Как систематизировать получение дивидендов. 
-- Управленческая отчетность. Да или нет? 
-- Где скрыт потенциал вашей прибыли. 
-- Какая система заработной платы мотивирует сотрудников уве-

личить доход и легко внедряется. 
-- Основные обязанности владельцы.

ПОЛУЧИТЕ: презентацию не менее 20 листов.

БОЛЬШАЯ 
СЦЕНА
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18:10-19:10 ТЕМА: «Как построить свою компанию 
самозанятому специалисту: от идеи 
до бизнеса со штатом в 20 человек. 
Финансовая модель»
Спикер: Лина Жиркова, соучредитель 
консалтингового центра «ФокусПро», бизнес-
консультант (сфера от розничных магазинов до 
строительных компаний), экономист, финансист 
с 20 летним стажем.

-- вы узнаете принцип экономических расчетов для фин.модели 
любого бизнеса

-- примеры и кейсы реальных якутских бизнесов.
-- этапы построения компании.

ПОЛУЧИТЕ: 
-- презентация с кейсами и с финмоделями (не менее 10 слайдов).

БОЛЬШАЯ 
СЦЕНА

19:20-19:30 Общее фотографирование,
Алексей Павлов, 
фотограф конференции,
создатель и владелец  
Креативной студии «Пространство»

БОЛЬШАЯ 
СЦЕНА

19:30-19:50 Закрытие. Выступление: 

1. Клуб расширения бизнеса Якутии 
Семенова Н.В., Андреева М.М.

2. Торгово-промышленная палата Якутии 
Богословская М.О.

БОЛЬШАЯ 
СЦЕНА

20:00-21:00 Отъезд из лагеря, сбор палаток
.

ВНЕШТАТНАЯ ПРОГРАММА за ДОП.СТОИМОСТЬ (25 000 руб с человека)
6, 7, 8 АВГУСТА 

поездка со спикерами в одно из красивейших мест – 
СИНСКИЕ СТОЛБЫ в Горный улус.


